A participagdo é gratuita, mas sujeita a inscrigdo prévia em: www.fundacaoaep.pt
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Certamente que muitas vezes se questionou se deveria ou ndo ter o seu Negdcio.
Se deveria arriscar ou esperar que outros o fagam por si. Mas reza a histdria que
as grandes ideias e os grandes impérios surgiram em tempos de crise e de
instabilidade econémica e social.

Com o presente programa pretendemos ajuda-lo a dar resposta, de uma forma
sustentada, a algumas das suas questles: Sera que tenho perfil para avancar
com o meu negdcio? Sera que existe clientes para o meu produto/servigo? De
que forma devo estruturar o meu negécio? Como devo financiar o meu negécio?

A estratégia definida para uma empresa, deve, sempre que possivel, estar
alinhada com a estratégia definida para a fileira onde o negdcio esta
enquadrado. Por isso, nas varias edigdes deste programa contaremos com a
presenca de uma associacdo representativa de um setor e/ou regido , enquanto
representativos de areas consideradas estratégicas a nivel nacional.
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Ativos empregados e desempregados que em algum momento ponderam
desenvolver o seu préprio negdcio.

1. ATITUDE EMPREENDEDORA.

2. DAIDEIA A0 NEGOCIO: Onde estdo os clientes, negdcio (s)
Potenciais, Parceiros de Negdcio, Recursos Chave.

3. MATERIALIZACAO DO NEGOCIO: Proposta de valor, Relacionamento
com o cliente, Segmentacdo do mercado, Canais de
Distribuicao.

4. INVESTIMENTO E FONTES DE FINANCIAMENTO: Parcerias de negdcio,
Fontes de Financiamento, Retorno do investimento: Estrutura
de custos e proveitos, requisitos legais aplicdveis ao meu
negocio

5. O PLANO DE NEGOCIOS: Uma estrutura base.
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Estratégias e oportunidades de

11 Marco mercado
O Modelo de negdcios
Requisitos legais constitui¢do da
13 de Margo empresa
O Plano de negdcios
Requisitos Legais Licenciamento da
17 Marco Atividade
O perfil do empreendedor...como
lidar com o insucesso
19 Margo O Plano de negdcios
25 Margo O Modelo de negdcios

Horario: 09:30/12:30 e 14:30/17:30
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